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ANALYSER DEFINIR CONSEILLER EVALUER OPTIMISER DEVELOPPER

Je mets à votre service :

- une expertise reconnue en 
commerce international, 
construite sur une expérience 
commerciale et marketing 
internationale de 25 ans, 
acquise auprès de PME et de 
grandes entreprises 
industrielles,

- une approche 
méthodologique et des outils 
de conseil et de formation à 
l’international dans deux 
domaines d’intervention : 
management du 
développement commercial 
international  et négociation 
internationale (commerciale, 
interculturelle, et 
contractuelle),

- la maîtrise de trois langues 
de travail opérationnelles 
(français, anglais, allemand) et 
un état d’esprit opérationnel et 
international.

Pierre L.

CONSEIL ET FORMATION EXPORT

EXPERTISES :

Conseil export

� Diagnostic export et étude de marché export
� Stratégie et plan de développement export
� Accompagnement opérationnel et coaching marketing/vente 

export
� Identification, négociation stratégique et mise en place 

opérationnelle de partenariats export
� Négociation internationale

� Préparation d’une négociation internationale
� Elaboration, analyse et formulation/reformulation de  

contrats internationaux
� Assistance pendant la négociation

� Résolution de problèmes opérationnels : mécanismes de 
paiement…

Formation export (exemples de thèmes d’intervention)

� Pilotage export
� Optimisation du développement export
� Sécurisation des opérations export et gestion de risques
� Négociation internationale
� Contrats internationaux
� Traitement des appels d’offres internationaux…

Quelques RÉFÉRENCES

Agence commerciale export F. CHAMPION (Pays de l’Est), 
Alphatec, AMI, Behring Multimedia SA, Bio Armor 
Développement, Delmard Marine, Emdex, Godefroy Diffusion, 
JPG Développement, Lafuma, Les Verreries de Bréhat, Lufkin, 
Oligocaps, Radicci Films SPA, Rippoz, SA Les Volailles de 
Pénalan, Tecnofirm, Vestale Production, Warenghem

Exemples de missions :

- Diagnostic export et plan de développement export

- Mise en place d’une boîte à outils de  pilotage export

- Optimisation des ventes export indirectes (partenariats)

- Conseil et assistance sur les contrats internationaux : 
réponse à des appels d’offres internationaux, préparation 
des négociations, élaboration des outils contractuels en 
français et en anglais, analyse de projets de contrats


